
4.   Angaben zur wirtschaftlichen Umsetzung der Projektergebnisse

schwarze Schrift: zu verwendende Gliederung (Hinweise in kursiver Schrift)
(blaue Schrift: individuelle Hinweise und Beispiele der IBB)

	W1) Beschreibung des Zielmarkts
(Hinweis: sofern im Projekt mehrere Produkte/ Dienstleistungen erforscht/entwickelt bzw. unterschiedliche Zielmärkte adressiert werden, ist diese Tabelle entsprechend oft zu kopieren)

	a. Benennung des projektspezifischen Zielmarkts (ggf. nur Teilmarkt eines komplexen Marktes oder neu zu entwickelnder Markt):





	b. Benennung der Zielkundengruppen:





	c. Angaben zum projektrelevanten Marktvolumen, zur Marktentwicklung sowie zum Marktanteil im jeweiligen regionalen Zielmarkt (in Ableitung nachvollziehbarer vorhandener Marktzahlen inkl. Quellenangabe (z.B. Link, Abbildung) sofern vorhanden):

	Angabe zur geographischen Ziel-Region (z.B. D, DACH, GB, Japan, "Weltmarkt" ist zu unspezifisch):





	
	Name Zielmarkt
	201X
	202X+ 5 Jahre

	Marktvolumen in Mio. EUR
	
	

	Absatzpotential in Form Anzahl der potenziellen Kunden und ggf. der daraus resultierenden  Anzahl der Anwendungen im Zielmarkt
	
	

	Angestrebter Marktanteil des Unternehmens am projektrelevanten Zielmarkt in %
	
	



	

	Quelle (sofern vorhanden): 
	

	d. Weiterführende Erläuterungen zum dargestellten Zielmarkt (z.B. Annahmen):









	W2) Kurze Übersichtsdarstellung der Wettbewerbssituation (max. ½ Seite):  
(Hinweis: sofern im Projekt mehrere Produkte/ Dienstleistungen erforscht/entwickelt bzw. unterschiedliche Zielmärkte adressiert werden, ist diese Tabelle entsprechend oft zu kopieren)






	a. Angabe der relevanten Wettbewerber
(Hinweis: in  Abhängigkeit der Anzahl der relevanten Wettbewerber sowie der zu entwickelnden Produkte/Dienstleistungen sind die nachstehenden Zeilen entsprechend oft zu kopieren)

	Wettbewerber   

X GmbH

	Produkt inkl. Kurzbeschreibung (zzgl. Internet-Link)

XYZ (URL)

	Preis in EUR

X EUR
	

	Markt  inkl. Marktabdeckung

z.B. DACH 15%, USA 10%
	

	b. Vorteile ggü. der im Projekt zu entwickelnden Lösung:
(Hinweis: konkrete Beschreibung von Funktionen/Produkteigenschaften)




	c. Nachteile ggü. der im Projekt zu entwickelnden Lösung:
(Hinweis: konkrete Beschreibung von Funktionen/Produkteigenschaften)









	W3) Projektbezogenes Markteintritts- und Vertriebskonzept (nur Unternehmen)
(Hinweis: sofern im Projekt mehrere Produkte/ Dienstleistungen erforscht/entwickelt bzw. unterschiedliche Zielmärkte adressiert werden, ist diese Tabelle entsprechend oft zu kopieren)

	a. Angaben zur Fertigung / Produktion (sofern relevant): 
z.B. Produktionskette, Eigenfertigung, Zulieferer… (bspw. bei Hardware relevant)




	b. Unternehmensspezifische Ausgangssituation im Zielmarkt:
(z.B. bestehende Kundenkontakte/ mögliche Pilotkunden/ Verhandlungsstand (LoI, Vertrag))





	c. Darstellung der Markteintrittsbarrieren sowie Überwindung der Markteintrittsbarrieren:
(Hinweis: unternehmens- und produktseitig)




	d. Benennung der Vertriebskanäle (Mehrfachnennungen möglich):
 
|_|	Direktvertrieb                                       |_|	Vertriebspartner
|_|	OEM-Vertrieb                                      |_|	Online-Shop

	e. Darstellung konkreter zielmarktausgerichteter Marketing- und Vertriebsmaßnahmen (je ausgewähltem Vertriebskanal): 

· Direktvertrieb: durch wen, Kalt-/ Telefonakquise, Ansprache von Bestandskunden, Onlinemarketing, PR-/ Printmedien etc.
· Vertriebspartner: bereits vorhanden / Aufbau mit wem, Netzwerktätigkeiten etc.
· Servicekonzept









	W4) Projektbezogene Amortisationsrechnung (nur Unternehmen)
(Hinweis: sofern im Projekt mehrere Produkte/ Dienstleistungen erforscht/entwickelt bzw. unterschiedliche Zielmärkte adressiert werden, ist diese Tabelle entsprechend oft zu kopieren)

	[bookmark: Kontrollkästchen7]Amortisation des Projektes (mind. 5 Jahresbetrachtung) 
|_| Tabellarische Darstellung der Amortisation je Unternehmenspartner als Anlage beigefügt 

	Erläuterungen zur Amortisationsrechnung:

	1. Erläuterungen zum projektbezogenen Umsatzplan (Darstellung der Umsatzentwicklung über die Jahre unter Berücksichtigung der Preis- und Mengenangaben, ggf. regionale Differenzierung)

a. Preisentwicklung
(Hinweis: Darstellung der Preisstruktur, z.B. Lizenzen, Stückpreise, Zusammensetzung der Preiskomponenten)

b. Entwicklung der Absatzmenge



	2. Erläuterungen zu Herstellungskosten





	3. Erläuterungen zu den Kosten zur Weiterentwicklung zu einem marktfähigen Produkt/ Verfahren inkl. Finanzierung





	4. Ggf. Erläuterungen zu den Kosten für Produktionsaufbau inkl. Finanzierung




	5. Erläuterungen zu den Vertriebs- und Marketingkosten 





	6. Erläuterungen zu sonstigen Folgeinvestitionen inkl. Finanzierung





	7. Ggf. Erläuterungen zum Amortisationszeitraum, sofern dieser länger ist als 3 Jahre bei IT-Projekten bzw. 5 Jahre bei allen anderen Projekten









	W5) Zusätzliche Projektauswirkungen


	(nur Unternehmen)
a. Weitere zukünftige Verwertungsmöglichkeiten





	(nur Forschungseinrichtungen)
b. Erwartete Transferchancen durch Zusammenarbeit mit / in 

	|_|	(Forschungs-)Einrichtungen
|_|	Unternehmen

	|_|	Netzwerken
|_|	nicht relevant

	Erläuterungen zu den angekreuzten Transferchancen:
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